
 

Metric 11 Sustainable practices 
 

Indicator 1 1 . 4 . 7  Local authority collaboration regarding planning and 
development  

Work with local authorities to address planning issues and development, 
including ensuring that local residents are able to access affordable housing 

 
11.4.7 ทำงานร่วมกับหน่วยงานท้องถิ่นเพื่อแก้ไขปัญหาการวางแผนและการพัฒนา 

รวมถึงสร้างความมั่นใจว่าผู้อยู่อาศัยในท้องถิ่นสามารถเข้าถึงที่อยู่อาศัยราคาไม่แพง 
 
           
     

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



หลักฐานตามตัวชี้วัด 11.4.7 

1. รายงานผลการดำเนินงานโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น พ.ศ. 2566 

2. รายงานสรุปผลการดำเนินงานโครงการสานอนาคต CONNEXT ED ปีที่ 5  

3. คําสั่ง/ประกาศ ที่มีอธิการมหาวิทยาลัยราชภัฏพระนครศรีอยุธยา หรือมหาวิทยาลัยราชภัฏ

พระนครศรีอยุธยา เขาไปมีสวนรวมกับหนวยงานภายนอก ในป พ.ศ. 2566 เช่น 

➢ หนังสือราชการเกี่ยวกับโครงการสินเชื่อที่อยูอาศัย  

➢ หนังสือราชการ/คําสั่งแตงต้ังเปนคณะกรรมการ ที่มหาวิทยาลัยราชภัฏ

พระนครศรีอยุธยา มีสวนรวม ไดแก - การพฒันาเมืองอัจฉริยะ – การจัดทําแผน 

การขับเคลื่อนเปาหมายการพัฒนาที่ยั่งยืน (SDGs) - การพฒันาพ้ืนที่กลมุจังหวัด -  

การจัดทําเปาหมายการพัฒนาจังหวัด 20 ป 
 



 

 

 

 

 

 

 

 

โครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น ปี 2566 

มหาวิทยาลัยราชภัฏพระนครศรีอยุธยา 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

บทสรุปผู้ริหาร 
 มหาวิทยาลัยได้ร่วมลงนามบันทึกข้อตกลงความร่วมมือกับธนาคารออมสิน ในการจัดท าโครงการ “ออม
สินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น” และโครงการส่งเสริมพัฒนาศักยภาพผู้ประกอบการวิสาหกิจเริ่มต้น (Startup) และวิสาหกิจขนาด
กลางและ ขนาดย่อม (SMEs) เพ่ือขับเคลื่อนการด าเนินงานตามกรอบยุทธศาสตร์ใหม่ในบริบทของมหาวิทยาลัยให้
บังเกิดผลอย่างเป็นรูปธรรม  โดยการร่วมมือกันในการขับเคลื่อนโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่นนี้ มุ่งเน้นเพ่ือน าองค์
ความรู้และนวัตกรรมสมัยใหม่ของมหาวิทยาลัย ไปพัฒนาและสร้างมูลค่าเพ่ิมให้กับภูมิปัญญาท้องถิ่น และสร้างความ
เข้มแข็ง ให้กับกลุ่มวิสาหกิจชุมชน กลุ่มผู้ประกบการ OTOP กลุ่มองค์กรชุมชน  กลุ่มอาชีพในชุมชน ให้ก้าวไปสู่การ
เป็นธุรกิจที่มีความเข้มแข็ง เติบโตและยั่งยืน ความร่วมมือกับธนาคารออมสิน เพ่ือให้นักศึกษาน าความรู้และวิทยาการ
ที่ทันสมัยไปผนวกกับภูมิปัญญาท้องถิ่นของชุมชน สร้างมูลค่าเพ่ิมทางเศรษฐกิจ ท าให้เกิดการสร้างงาน สร้างอาชีพ  
สร้างรายได้รวมถึงการส่งเสริมด้านการบริหารจัดการ ด้านการตลาด ด้านการเงิน และด้านการผลิตเพ่ือยังประโยชน์
ให้กับกลุ่มองค์กรชุมชนให้ได้รับการพัฒนาอย่างต่อเนื่องและยั่ง ยืน ส่งผลผลลัพธ์ ต่อเป้าหมายการพัฒนาใน
ระดับประเทศอย่างมีนัยส าคัญ  ด้วยหลักการที่ส าคัญนี้ มหาวิทยาลัยจึงขับเคลื่อนการด าเนินงานเพ่ือการพัฒนาสังคม
และชุมชน โดยมีวัตถุประสงค์ในการจัดท าโครงการมุ่งเน้นเพ่ือส่งเสริมและสนับสนุนให้นักศึกษาได้เกิดการเรียนรู้จาก
ประสบการณ์จริง นอกห้องเรียนและเรียนรู้ การท างานร่วมกัน เพ่ือต่อยอด ในองค์ความรู้สู่ภูมิปัญญาท้องถิ่นจากการ
ลงพ้ืนที่ชุมชน เพ่ือส่งเสริมและสนับสนุนให้นักศึกษาได้ท างานร่วมกับชุมชนในการพัฒนาศักยภาพตัวเองด้านการ
บริหารจัดการ ท าให้กลุ่มพัฒนาผลิตภัณฑ์ ให้สามารถเข้าสู่ตลาดการค้าได้ เพ่ือส่งเสริมการถ่ายทอดเทคโนโลยีและ
นวัตกรรม องค์ความรู้ใหม่จากสถาบันการศึกษา สู่การพัฒนาศักยภาพของกลุ่มองค์การชุมชน ผ่านกิจกรรมของ
นักศึกษาและอาจารย์ที่ปรึกษาโครงการ และเพ่ือสร้างการเรียนรู้ การท างานร่วมกัน ซึ่งก่อให้เกิดความสัมพันธ์ภาพที่ดี
ระหว่างนักศึกษา อาจารย์กลุ่มองค์กรชุมชน และ ธนาคารออมสิน ตลอดจนการท างานร่วมกันกับหน่วยงานภาคีที่
เกี่ยวข้อง 

ในการด าเนินโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น ประจ าปี 2566 มหาวิทยาลัยราชภัฏพระนคณศรีอยุธยา 
มอบหมายศูนย์บ่มเพาะวิสาหกิจ มหาวิทยาลัยราชภัฏพระนครศรีอยุธยา เป็นเจ้าภาพหลักในการขับเคลื่อนโครงการฯ 
โดยมีทีมนักศึกษา และกลุ่มชุมชนเข้าร่วมโครงการ จ านวน 5 ทีม ประกอบด้วย ทีมที่ 1 กลุ่มผ้ากรุงเก่า โดยนักศึกษา
สาขาวิชาการตลาด MKT63 ทีมท่ี 2 กลุ่มผลิตภัณฑ์มวยไทยนายขนมต้ม โดยนักศึกษาสาขาวิชาการจัดการ MN Team 
ทีมที่ 3 กลุ่มโฮมสเตย์ บ้านอากง โดยนักศึกษาสาขาวิชาการบัญชี The Accouting Team ทีมที่ 4 Athithara 
Homestay โดยนักศึกษาสาขาวิชาการตลาด Marketing TC (Ten Cooperate) ทีมที่ 5 กลุ่มวิสาหกิจชุมชนผักไห่ 
โดยนักศึกษาสาขาวิชาคหกรรมศาสตร์ Power Plus ซึ่งในการด าเนินโครงการได้รับการสนับสนุนงบประมาณจาก
ธนาคารออมสิน จ ากัด จ านวน 700,000 บาท (เจ็ดแสนบาทถ้วน)  

ผลการด าเนินงาน พบว่า กลุ่มผ้ากรุงเก่า โดยนักศึกษาสาขาวิชาการตลาด MKT63 ได้ด าเนินการสร้าง
มูลค่าเพ่ิมตามแนวทางเศรษฐกิจสร้างสรรค์แก่ผลิตภัณฑ์ผ้ากรุงเก่า สร้างเอกลักษณ์และการสื่อความหมายโดยการเล่า
เรื่องผลิตภัณฑ์ (Story Telling) พัฒนารูปแบบผลิตภัณฑ์ใหม่ให้ตอบสนองความต้องการของกลุ่มผู้บริโภคกลุ่มใหม่ๆ 
เช่นกลุ่มวัยรุ่น หรือใช้ในโอกาสพิเศษ ออกแบบแนวทางการน าเสนอผลิตภัณฑ์ใหม่ด้วยการสร้างช่องทางการตลาด
ออนไลน์ และการออกแบบจัดร้านเวลาออกงาน กลุ่มผลิตภัณฑ์มวยไทยนายขนมต้ม โดยนักศึกษาสาขาวิชาการ
จัดการ MN Team  พัฒนารูปแบบผลิตภัณฑ์ใหม่ให้ตอบสนองความต้องการของกลุ่มลูกค้า ออกแบบแนวทางการ
น าเสนอผลิตภัณฑ์ใหม่ด้วยการสร้างช่องทางออนไลน์ กลุ่มโฮมสเตย์ บ้านอากง โดยนักศึกษาสาขาวิชาการบัญชี The 



 

 

Accouting Team สร้างมูลค่าเพ่ิมในการให้บริการโฮมสเตย์ พัฒนาปรับปรุงห้องพักและบริเวณโดยรอบให้สอดคล้อง
กับวิถีชุมชน เน้นการสร้างอัตลักษณ์ให้เป็นที่รู้จัก โดยการสร้าง Story Telling จัดกิจกรรมและเส้นทางท่องเที่ยวให้มี
ความน่าสนใจ  ด้านการตลาดและประชาสัมพันธ์ พัฒนาสื่อออนไลน์เพ่ือเพ่ิมจ านวนลูกค้าเข้าพักให้มากขึ้น ขยายฐาน
ลูกค้าให้มีครบทุกกลุ่ม จัดท าระบบบัญชีเ พ่ือให้ทราบรายได้ รู้ค่าใช้จ่ายได้อย่างเหมาะสม  กลุ่ม Athithara 
Homestay โดยนักศึกษาสาขาวิชาการตลาด Marketing TC (Ten Cooperate) ด้านการตลาดและประชาสัมพันธ์ 
พัฒนาสื่อออนไลน์เพ่ือเพ่ิมจ านวน ลูกค้าเข้าพักให้มากขึ้น ขยายฐานลูกค้าให้มีครบทุกกลุ่ม สร้างเอกลักษณ์ และการ 
สื่อความหมายโดยการเล่าเรื่องผลิตภัณฑ์ (Story Telling) ให้เกิดมูลค่าเพ่ิมและประทับใจ กลุ่มวิสาหกิจชุมชนผักไห่ 
โดยนักศึกษาสาขาวิชาคหกรรมศาสตร์ Power Plus พัฒนาด้านคุณภาพผลิตภัณฑ์ โดยใส่ซองดูดความชื้น 
OxygenAbsorber และการบรรจุโดยใช้ แวกคัม(vacuum) ส่วนผสมมีอัตราส่วนที่เหมาะสม และผ่านการทดลองการ
ปรุงประกอบเมื่อผู้บริโภคซื้อไปท าเอง ต้องมีความง่ายและรสชาติอร่อย ด้านเทคโนโลยี  ควบคุมค่าความชื้น ใช้สารให้
ความ หวานที่มีดัชนีน้ าตาลต่ า ด้านบรรจุหีบห่อ เลือกใช้บรรจุภัณฑ์ที่เหมาะสม สวยงามและป้องกันแสง บรรจุ 
สูญญากาศ เพ่ือยืดอายุการเก็บ พัฒนาฉลาก มีการใช้เทคโนโลยี ช่วยเพ่ิม Story telling และข้อมูล ของผลิตภัณฑ์ลง
ไปในบรรจุภัณฑ์ และโลโก้ผลิตภัณฑ์ให้มีสีสันสดใส ด้านการตลาดและประชาสัมพันธ์ ประสัมพันธ์ผ่านทางออนไลน์ 
เพจ และเว็ปไซต์ และออฟไลน์ 

ผลการตัดสินการประกวดเพ่ือคัดเลือกทีม The Best เพ่ือเป็นตัวแทนมหาวิทยาลัยเข้าร่วมการประกวดใน
ระดับภูมิภาค เมื่อวันที่ 5 ธันวาคม 2566 พบว่า ทีมที่ ได้รับรางวัลชนะเลิศ The Best ได้แก่ ทีมที่ 1 กลุ่มผ้ากรุงเก่า 
ประเภทรักษ์ดี โดยนักศึกษาสาขาวิชาการตลาด MKT63 รางวัลรองชนะเลิศอันดับที่ 1 กลุ่มวิสาหกิจชุมชนผักไห่ 
ประเภทกินดี โดยนักศึกษาสาขาวิชาคหกรรมศาสตร์  Power Plus รางวัลรองชนะเลิศอันดับ 2 ได้แก่ ทีมที่ 2 
ผลิตภัณฑ์มวยไทยนายขนมต้ม ประเภทใช้ดี โดยนักศึกษาสาขาวิชาการจัดการ MN Team รายวัลชมเชย 2 รางวัล 
ประกอบด้วย ทีมที่ 4 กลุ่ม Athithara Homestay ประเภทอยู่ดี โดยนักศึกษาสาขาวิชาการตลาด Marketing TC 
(Ten Cooperate) และทีมที่ 3 กลุ่มโฮมสเตย์ บ้านอากง ประเภทอยู่ดี โดยนักศึกษาสาขาวิชาการบัญชี The 
Accouting Team  

 



 

 

สารบัญ 
  หน้าท่ี 

ช่ือสถาบันอุดมศึกษา ท่ีอยู่ อีเมล  1 
ช่ือโครงการใหญ ่  1 
หลักการและเหตผุล/ความส าคัญ  1 
วัตถุประสงค์  2 
ข้อมูลกลุ่มองค์กรชุมชน  3 
หมวดและประเภทของผลิตภณัฑ/์บริการที่ได้รับการพัฒนา  5 
กระบวนการท างานของสถาบันอดุมศึกษาต่อการเสริมสร้างและพฒันาภูมิปัญญาท้องถิ่น  6 
การบูรณาการอยา่งมีส่วนร่วม ระหว่าง กลุ่มองค์กรชุมชน นักศึกษา สถาบันศึกษา ธ.ออมสิน  
และหน่วยงานพันธมติรในพื้นที่ มใีครบ้าง มีส่วนร่วมในการพัฒนาเพื่อเสริมสร้างความเข้มแข็งแก่กลุม่องค์กร
ชุมชนอย่างไร 
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การประเมินผลการท างานของทีมนักศึกษา  11 
ผลส าเร็จตามตัวช้ีวัด ในภาพรวมของโครงการ  13 
สรุปค่าใช้จ่ายการด าเนินงานของโครงการ  14 
ปัญหาอุปสรรค แนวทางแก้ไข และข้อเสนอแนะเพื่อการพัฒนาปรับปรุงในครั้งต่อไป  15 
ประโยชน์ท่ีเกดิขึ้น  18 
ผู้รับผิดชอบโครงการ  19 
คณะท างาน และคณะผู้ประสานงานของสถาบันอุดมศึกษา  21 
ภาพกิจกรรมวันน าเสนอผลสัมฤทธิ์การด าเนินงานโครงการออมสินยวุพัฒน์รักษ์ถิ่น  22 
ภาพ X-Stand ของแต่ละทมี  27 
E-Poster ของแต่ละทีม  28 
Pocket book ของแต่ละทมี  29 
ภาพกิจกรรมพิธีปิดโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น  34 
ภาพนักศึกษาท่ีเข้าร่วมโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่นสวมใส่เสื้อทีม  40 
ภาพทีมท่ีไดร้ับรางวลั the Best มหาวิทยาลยัราชภฏัพระนครศรีอยุธยา  41 
ภาพเกียรติบัตรที่มอบให้กลุ่มองคก์รชุมชน/นักศึกษา   42 
ภาคผนวก  45 

 



1 

 

 

 

 

 

โครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น ปี 2566 

มหาวิทยาลัยราชภัฏพระนครศรีอยุธยา 

 
1. ชื่อสถาบันอุดมศึกษา ที่อยู่ อีเมล 

มหาวิทยาลัยราชภัฏพระนครศรีอยุธยา ที่อยู่ 96 ถนนปรีดีพนมยงค์ ต าบลประตูชัย 
อ าเภอพระนครศรีอยุธยา จังหวัดพระนครศรีอยุธยา 13000  เบอร์โทรศัพท์ 035-276555 

2.ชื่อโครงการใหญ ่
ออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น ประจ าปี 2566 

3.หลักการและเหตุผล/ความส าคัญ 
          ด้วยยุทธศาสตร์มหาวิทยาลัยราชภัฏเพ่ือการพัฒนาท้องถิ่น ระยะ 20 ปี (พ.ศ.2560-2579) เป็นยุทธศาสตร์ที่
มุ่งเน้นการพัฒนาในเชิงพ้ืนที่ (Area Based) และเน้นการสร้างการมีส่วนร่วมประชาชน ภายใต้กรอบแนวคิดแห่ง
ศาสตร์พระราชา โดยในแต่ละยุทธศาสตร์จะมีแนวทางการพัฒนาที่ยึดโยงกับพันธกิจของมหาวิทยาลัย อันได้แก่ การ
สอน การวิจัย การบริการวิชาการ และการท านุบ ารุงศิลปวัฒนธรรม  
          มหาวิทยาลัยราชภัฏพระนครศรีอยุธยา ได้ด าเนินการจัดท ายุทธศาสตร์ มหาวิทยาลัยราชภัฏพระนครศรีอยุธยา 
ระยะ 20 ปี (พ.ศ.2560-2564) (ฉบับปรับปรุง พ.ศ.2561) เพ่ือให้แนวทางการพัฒนาท้องถิ่นในบทบาทของ
มหาวิทยาลัย มีความชัดเจนตรงประเด็น น าไปสู่การสร้างผลผลิตและผลลัพธ์ ที่มีประสิทธิผลและมีประสิทธิภาพ  ใน
การนี้มหาวิทยาลัยได้ร่วมลงนามบันทึกข้อตกลงความร่วมมือกับธนาคารออมสิน ในการจัดท าโครงการ “ออมสิน
ยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น” และโครงการส่งเสริมพัฒนาศักยภาพผู้ประกอบการวิสาหกิจเริ่มต้น (Startup) และวิสาหกิจขนาด
กลางและ ขนาดย่อม (SMEs) เพ่ือขับเคลื่อนการด าเนินงานตามกรอบยุทธศาสตร์ใหม่ในบริบทของมหาวิทยาลัยให้
บังเกิดผลอย่างเป็นรูปธรรม  โดยการร่วมมือกันในการขับเคลื่อนโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่นนี้ มุ่งเน้นเพ่ือน าองค์
ความรู้และนวัตกรรมสมัยใหม่ของมหาวิทยาลัย ไปพัฒนาและสร้างมูลค่าเพ่ิมให้กับภูมิปัญญาท้องถิ่น และสร้างความ
เข้มแข็ง ให้กับกลุ่มวิสาหกิจชุมชน กลุ่มผู้ประกบการ OTOP กลุ่มองค์กรชุมชน  กลุ่มอาชีพในชุมชน ให้ก้าวไปสู่การ
เป็นธุรกิจที่มีความเข้มแข็ง เติบโตและยั่งยืน 
  



 

 

 ความร่วมมือกับธนาคารออมสิน เพ่ือให้นักศึกษาน าความรู้และวิทยาการที่ทันสมัยไปผนวกกับภูมิปัญญา
ท้องถิ่นของชุมชน สร้างมูลค่าเพ่ิมทางเศรษฐกิจ ท าให้เกิดการสร้างงาน สร้างอาชีพ สร้างรายได้รวมถึงการส่งเสริมด้าน
การบริหารจัดการ ด้านการตลาด ด้านการเงิน และด้านการผลิตเพ่ือยังประโยชน์ให้กับกลุ่มองค์กรชุมชนให้ได้รับการ
พัฒนาอย่างต่อเนื่องและยั่งยืน ส่งผลผลลัพธ์ ต่อเป้าหมายการพัฒนาในระดับประเทศอย่างมีนัยส าคัญ  ด้วยหลักการที่
ส าคัญนี้ มหาวิทยาลัยจึงขับเคลื่อนการด าเนินงานเพื่อการพัฒนาสังคมและชุมชน 

   

4.วัตถุประสงค ์
1.เพ่ือส่งเสริมและสนับสนุนให้นักศึกษาได้เกิดการเรียนรู้จากประสบการณ์จริง นอกห้องเรียนและเรียนรู้ การ

ท างานร่วมกัน เพ่ือต่อยอด ในองค์ความรู้สู่ภูมิปัญญาท้องถิ่นจากการลงพ้ืนที่ชุมชน  
   2.เพ่ือส่งเสริมและสนับสนุนให้นักศึกษาได้ท างานร่วมกับชุมชนในการพัฒนาศักยภาพตัวเองด้านการบริหาร
จัดการ ท าให้กลุ่มพัฒนาผลิตภัณฑ์ ให้สามารถเข้าสู่ตลาดการค้าได้ 
  3 เพ่ือส่งเสริมการถ่ายทอดเทคโนโลยีและนวัตกรรม องค์ความรู้ใหม่จากสถาบันการศึกษา สู่การพัฒนา
ศักยภาพของกลุ่มองค์การชุมชน ผ่านกิจกรรมของนักศึกษาและอาจารย์ที่ปรึกษาโครงการ 
  4.เพ่ือสร้างการเรียนรู้ การท างานร่วมกัน ซึ่งก่อให้เกิดความสัมพันธ์ภาพที่ดีระหว่างนักศึกษา อาจารย์กลุ่ม
องค์กรชุมชน และ ธนาคารออมสิน ตลอดจนการท างานร่วมกันกับหน่วยงานภาคีท่ีเกี่ยวข้อง 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 



 

 

5.ข้อมูลกลุ่มองค์กรชุมชน 

 

ที ่ ชื่อ
กลุ่ม
องค์ 
กร

ชุมชน 

ประเภท
ผลิต 

ภัณฑ์/
บริการ 

ที่อยู่
ปัจจุบนั 

ที่สามารถ
ติดต่อได้ 

เบอร์
โทร 
ศัพท ์

E-
mail 

บัญชีเงินฝาก 
ธนาคารออมสิน 

จ านวน
สมาชกิ 
(ราย) 

จ านวน
เงินออม
(บาท) 

ID 
LINE 
ของ
กลุ่ม 
(ถ้าม)ี 

Face 
Book 

ของกลุม่ 
(ถ้าม)ี 

ชื่อ
บัญช ี

เลขที่
บัญช ี

ธนาคาร 
ออมสิน
สาขา 

1 ผ้ากรุง
เก่า 

ผลิต 
ภัณฑ์
จาก 
ผ้าทอ 

37/1 หมู่ 4 
ต าบลไผ่ลิง  
อ าเภอ 
พระนครศรี
อยุธยา  
จังหวัดพระ 
นครศรี 
อยุธยา  
13000 
 

084 - 
6162
230 

- นาย
สวรรค ์ 
วิ
จันทร์ 

0204
1485
6888 

110 
สาขา
สัมมากร 
เพลส 
รามค า 
แหง  

2 ราย - - ผ้ากรุง
เก่า 

2 ผลิต 
ภัณฑ์
มวย
ไทย  
นาย
ขนม
ต้ม 

ผลิต 
ภัณฑ์
มวยไทย  
นาย
ขนมต้ม 

11/1 หมู่ 5 
ต าบล 
บ้านกุ่ม 
อ าเภอ 
บางบาล 
จังหวัดพระ 
นครศรี 
อยุธยา  
13250      

098 -
4971
561 

- นาง
นิภานั
นท์ 
ค าสด 

0201
4852
0602 

0015  
สาขา
พระนคร
ศรีอยุธย
า 

2 ราย - - ผลิต 
ภัณฑ์
มวยไทย  
นาย 
ขนมต้ม  
บ้านกุ่ม 

3 โฮม 
สเตย์ 
บ้าน
อากง 

ที่พัก
โฮม 
สเตย ์

48 หมู่ 10 
ต าบลกะมัง 
อ าเภอพระ 
นครศร ี
อยุธยา 
จังหวัดพระ 
นครศรี 
อยุธยา  
13000          

098 – 
2561
759 

- นาง 
สาว 
ศิริ
รัตน์ 
สันติ
ตรา
นนท์ 

0203
0372
9832 

0015  
สาขา
พระนคร
ศร ี
อยุธยา 

1 ราย - - บ้าน 
อากง 
ริเวอร์
ไซด์ 
โฮมสเตย ์



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ที ่ ชื่อ
กลุ่ม
องค์ 
กร

ชุมชน 

ประเภท
ผลิต 

ภัณฑ์/
บริการ 

ที่อยู่
ปัจจุบนั 

ที่สามารถ
ติดต่อได้ 

เบอร์
โทร 
ศัพท ์

E-
mail 

บัญชีเงินฝาก 
ธนาคารออมสิน 

จ านวน
สมาชกิ 
(ราย) 

จ านวน
เงินออม
(บาท) 

ID 
LINE 
ของ
กลุ่ม 
(ถ้าม)ี 

Face 
Book 

ของกลุม่ 
(ถ้าม)ี 

ชื่อ
บัญช ี

เลขที่
บัญช ี

ธนาคาร 
ออมสิน
สาขา 

4 Athi 
thara 
Hom
estay 

ที่พัก 
โฮม 
สเตย ์

ต าบล
ประตูชัย  
อ าเภอ
พระนครศรี
อยุธยา 
จังหวัดพระ
นคร 
ศรีอยุธยา 
13000 

064 -
6541
927 

- นาย 
สุ
รพงษ์ 
อธิ
พงษ์
อาภร
ณ ์

0201
2408
1405 

0015  
สาขา
พระนคร
ศร ี
อยุธยา 

1 ราย - - Athi 
thara 
Home 
stay: 
อธิธารา 
โฮมสเตย ์

5 วิสาห
กิจ
ชุมชน
ผักไห ่

ผลิต 
ภัณฑ ์
ขนมกง 

32/1 หมู่ 6 
ต าบล 
ลาดชิด  
อ าเภอผักไห่  
จังหวัด
พระนครศรี
อยุธยา 
13120 

081 - 
3987
643 

- นาย
ประ 
เสริฐ 
จรรย
ชาติ 

0203
6704
5786 

0617  
สาขา
อยุธยา
พาร์ค 

9 ราย - - ขนมไทย
ไกล
หวาน 
ผักไห่ 
ขนมไทย
เพื่อ
สุขภาพ 

 
  

 รวม     15 -   



 

 

6.หมวดและประเภทของผลิตภัณฑ์/บริการทีไ่ด้รับการพัฒนา   
 

 
 
 
 
 
      

(1)  
กินดี 

(2)  
อยู่ดี 

(3)  
สวยดี 

(4)  
ใช้ดี 

(5)  
รักษ์ดี 

(6)  
คิดดี 

เช่น  
อาหาร 

เครื่องดื่ม 

เช่น  
ที่พัก  

โฮมสเตย์ 
ท่องเที่ยว

ชุมชน 

เช่น  
เครื่องประดับ
ของที่ระลึก 
ของตกแต่ง
บ้าน เสื้อผ้า  

เครื่องแต่งกาย 

เช่น 
ผลิตภัณฑ์
แปรรูปจาก
สมุนไพร 
เครื่อง

ประทินผิว 
ผลิตภัณฑ์

สปา 
สิ่งของ

เครื่องใช้  
 

เช่น  
การอนุรักษ์
ขนบธรรม 

เนียม
ประเพณี 

สิ่งแวดล้อม 
หรือ

ภูมิปํญญา
ท้องถิ่นให้คง
อยู่สืบต่อไป 

สินค้า/
บริการเชิง
นวัตกรรม 

1. รักษ์ดี/กลุ่มผ้า 
กรุงเก่า 

    ✓  

2. สวยดี/กลุ่ม
ผลิตภัณฑ์มวยไทย
นายขนมต้ม 

  ✓    

3. อยู่ดี/กลุ่มโฮมส
เตย์ บ้านอากง 

 ✓     

4. อยู่ดี/ กลุ่ม
Athithara 
Homestay 

 ✓     

5. กินดี/กลุ่ม
วิสาหกิจชุมชนผักไห่ 

✓      

 
 

 
 
 
 
 

  หมวด 

ประเภท

ผลิตภัณฑ์/

บริการ 



 

 

7.กระบวนการท างานของสถาบันอุดมศึกษาต่อการเสริมสร้างและพัฒนาภูมิปัญญาท้องถิ่น  

1 
ประเภท

ผลิตภัณฑ์/
บริการ 

(1) พัฒนา
คุณภาพ
วัตถุดิบ 

(2) การพัฒนา
นวัตกรรม
ผลิตภัณฑ์/

บริการ 

(3) การ
ออกแบ
บบรรจุ
ภัณฑ์ 

(4) การ
พัฒนาและ
ปรับปรุง

การ
ผลิตภัณฑ์/

บริการ 

(5) การ
จัดท า
บัญชี
ต้นทุน
กลุ่ม 

(6) การ
จัดท า
บัญชี

ครัวเรือน 
(ส่วน
บุคคล) 

(7)ช่อง 
ทางการตลาด 

(online-
offline) 

(8) ผลิตภัณฑ์/
บริการ ได้รับการ

ยอมรับจาก
มาตรฐานใด  

(ระบุ เช่น อย. 
เลขจดแจ้ง หรือ 

มผช.ฯลฯ) 
1 
 

ผ้ากรุงเก่า เพิ่มมูลค่าให้มี
ผ ลิ ต ภั ณ ฑ์ ท่ี
ห ล า ก ห ล า ย 
แ ล ะ เ ป็ น ท่ี
ต้ อ ง ก า ร ข อ ง
ตลาดมากขึ้ น 
เ ช่ น  รู ป แ บบ
เ สื้ อ ผ้ า ท่ี
ทันสมัยของวัย
ท า งาน ถุ งผ้ า 
ของท่ีระลึกจาก
ผ้าต่างๆ พวง
กุ ญ แ จ  แ ล ะ
เครื่องประดับ 
เป็นต้น 

เพิ่มนวัตกรรม
ด้านการย้อมสี 
และเทคนิคการ
ออกแบบลาย
ผ้า 

พั ฒ น า
ฉ ล า ก
และ โล
โ ก้
ผลิตภัณ
ฑ์ ใ ห้ มี
ค ว า ม
สวยงาม
ออกแบ
บบร ร จุ
ภัณฑ์ให้
ทันสมัย 
สามารถ
ใช้ ได้ ใน
ห ล า ย
โอกาส 

เ พิ่ ม ก า ร
บริการจัดส่ง
และการสั่ ง
จัดท าพิเศษ
ตามโอกาส
ต่างๆ 

ให้ความรู้
ด้านบัญชี
ก า ร เ งิ น 
ต้ น ทุ น  
และจัดท า
ฐ า น 
ข้ อมูล ใน   
ระบบของ
คอมพิวเต
อร์ 

ส า ห รั บ
สมาชิกของ
ก ลุ่ ม จ ะ
ได้ รั บกา ร
อบรมและ
แ จ ก ส มุ ด
บั ญ ชี
ครัวเรือน 

การพัฒนาเว็บ
เพจ  ไล น์  IG 
สื่อสาธารณะ
ต่ า ง ๆ  แ ล ะ
วิทยุ ท้ อ ง ถิ่ น 
จั ด ท า  X-
stand เ พื่ อ
ก า ร อ อ ก บู ธ
ต่ า ง ๆ  ก า ร
ติ ด ต่ อ
ประสานงาน
กับหน่วยงาน
ต่ า ง ๆ เ พื่ อ
เ ส น อ แ บ บ
สินค้า เป็นต้น 

จดทะเบียน OTOP  
ได้การรับรอง
มาตราฐาน มผช. 

2 
 

ผลิตภัณฑ์
มวยไทย  
นายขนมต้ม 

เพิ่มมูลค่าให้มี
ผ ลิ ต ภั ณ ฑ์ ท่ี
ห ล า ก ห ล า ย 
ตร งกั บคว า ม
ต้ อ ง ก า ร ข อ ง
ตลาดมากขึ้น  

พัฒนารูปแบบ
ผ ลิ ต ภั ณ ฑ์ ใ ห้
ใ ช้ ไ ด้
หลากหลาย 

พั ฒ น า
ฉ ล า ก 
แ ล ะ โ ล
โ ก้
ผลิตภัณ
ฑ์ ใ ห้ มี
ค ว า ม
สวยงาม 
ออกแบ
บบร ร จุ
ภัณฑ์ให้
ทันสมัย  
 

ท า สื่ อ
แ น ะ น า
วิ ธี ก า ร ใ ช้
ผลิตภัณฑ์ 

ให้ความรู้
ด้านบัญชี
ก า ร เ งิ น 
ต้ น ทุ น  
และจัดท า
ฐ า น 
ข้ อมูล ใน   
ระบบของ
คอมพิวเต
อร์ 

ส า ห รั บ
สมาชิกของ
ก ลุ่ ม จ ะ
ได้ รั บกา ร
อบรมและ
แ จ ก ส มุ ด
บั ญ ชี
ครัวเรือน  

พัฒนาเว็บเพจ 
ไ ล น์  IG สื่ อ
ส า ธ า ร ณ ะ
ต่างๆ จัดท า  
X-stand เพื่อ
ก า ร อ อ ก บู ธ
ต่ า ง ๆ  ก า ร
ติ ด ต่ อ
ประสานงาน
กับหน่วยงาน
ต่ า ง ๆ เ พื่ อ
เ ส น อ แ บ บ
สินค้า เป็นต้น 

 

 
 



 

 

1 

ประเภท
ผลิตภัณฑ์/

บริการ 

(1) พัฒนา
คุณภาพ
วัตถุดิบ 

(2) การพัฒนา
นวัตกรรม
ผลิตภัณฑ์/

บริการ 

(3) การ
ออกแบ
บบรรจุ
ภัณฑ์ 

(4) การ
พัฒนาและ
ปรับปรุง

การ
ผลิตภัณฑ์/

บริการ 

(5) การ
จัดท า
บัญชี
ต้นทุน
กลุ่ม 

(6) การ
จัดท า
บัญชี

ครัวเรือน 
(ส่วน
บุคคล) 

(7)ช่อง 
ทางการตลาด 

(online-
offline) 

(8) ผลิตภัณฑ์/
บริการ ได้รับการ

ยอมรับจาก
มาตรฐานใด  

(ระบุ เช่น อย. 
เลขจดแจ้ง หรือ 

มผช.ฯลฯ) 
3 โฮมสเตย์ 

บ้านอากง 
พัฒนารูปแบบ
การให้บริการ 
เ ช่ น  ห้ อ ง พั ก 
และสิ่งอ านวย
ความสะดวก
ต่าง ๆ ส าหรับ
อ า ห า ร 
กิ จ ก ร ร ม 
เ ส้ น ท า ง
ท่องเท่ียว 

พัฒนาบริการ
ด้ า น ท่ี พั ก 
กิ จกรรมและ
เ ส้ น ท า ง
ท่องเท่ียว 
 

- เ พิ่ ม ก า ร
บ ริ ก า ร จั ด
ประชุม จัด
เ ลี้ ย ง 
ถ่ายภาพ 

ให้ความรู้
ด้านบัญชี
ก า ร เ งิ น 
ต้ น ทุ น  
และจัดท า
ฐ า น 
ข้ อมูล ใน   
ระบบของ
คอมพิวเต
อร์ 

ส า ห รั บ
สมาชิกของ
ก ลุ่ ม จ ะ
ได้ รั บกา ร
อบรมและ
แ จ ก ส มุ ด
บั ญ ชี
ครัวเรือน 

พัฒนาเว็บเพจ 
ไ ล น์  IG สื่ อ
ส า ธ า ร ณ ะ
ต่างๆ จัดท า  
X-stand เพื่อ
ก า ร อ อ ก บู ธ
ต่ า ง ๆ  ก า ร
ติ ด ต่ อ
ประสานงาน
กับหน่วยงาน
ต่ า ง ๆ เ พื่ อ
เ ส น อ แ บ บ
สินค้า เป็นต้น 

 
 

4 Athithara 
Homestay 

การเพิ่มมูลค่า   
ให้การบริการท่ี
ให้ได้มาตรฐาน 
กั บ ลู ก ค้ า ทุ ก
กลุ่ม 

เ พิ่ ม แ น วท า ง
การสร้างสรรค์
ชุดอาหารพื้ น
ถิ่น 

- 
 

เ พิ่ ม ก า ร
บริการรับจัด
งานแต่งหรือ 
จัดงานเลี้ยง
เลี้ยง 

ให้ความรู้
ด้านบัญชี
ก า ร เ งิ น 
ต้ น ทุ น  
และจัดท า
ฐ า น 
ข้ อมูล ใน   
ระบบของ
คอมพิวเต
อร์ 

ส า ห รั บ
สมาชิกของ
ก ลุ่ ม จ ะ
ได้ รั บกา ร
อบรมและ
แ จ ก ส มุ ด
บั ญ ชี
ครัวเรือน 

พัฒนาเว็บเพจ 
ไ ล น์  IG สื่ อ
ส า ธ า ร ณ ะ
ต่างๆ จัดท า  
X-stand เพื่อ
ก า ร อ อ ก บู ธ
ต่ า ง ๆ  ก า ร
ติ ด ต่ อ
ประสานงาน
กับหน่วยงาน
ต่ า ง ๆ เ พื่ อ
เ ส น อ แ บ บ
สินค้า เป็นต้น 

 

 
 
 
 
 



 

 

1 

ประเภท
ผลิตภัณฑ์/

บริการ 

(1) พัฒนา
คุณภาพ
วัตถุดิบ 

(2) การ
พัฒนา

นวัตกรรม
ผลิตภัณฑ์/

บริการ 

(3) การออกแบบ
บรรจุภัณฑ์ 

(4) การ
พัฒนาและ
ปรับปรุงการ
ผลิตภัณฑ์/

บริการ 

(5) การ
จัดท าบัญชี
ต้นทุนกลุ่ม 

(6) การ
จัดท า
บัญชี

ครัวเรือน 
(ส่วน
บุคคล) 

(7)ช่อง 
ทาง

การตลาด 
(online-
offline) 

(8) 
ผลิตภัณฑ์/

บริการ 
ได้รับการ

ยอมรับจาก
มาตรฐานใด  
(ระบุ เช่น 
อย. เลขจด
แจ้ง หรือ 
มผช.ฯลฯ) 

5 วิสาหกิจ
ชุมชนผักไห่ 

ศึ ก ษ า
คุ ณ ภ า พ
ผ ลิ ต ภั ณ ฑ์
ด้ า น เ น้ื อ
สั ม ผั ส
ส่วนผสมและ
อัตราส่ วน ท่ี
เหมาะสม 

ใ ส่ ซ อ ง ดู ด
ค ว า ม ชื้ น    
OxygenAbs
orber 
และกาบรรจุ 
โดยใช้แวกคัม
( vacuum) 
ใ ช้ ส า ร ใ ห้
ความหวานท่ี 
มีดัชนีน้ าตาล
ต่ า 

เ ลื อ ก ใ ช้ บ ร ร จุ
ภัณฑ์ท่ีเหมาะสม
ส ว ย ง า ม แ ล ะ
ป้องกันแสง บรรจุ
สูญญากาศเพื่ อ
ยืดอายุการเก็บ
พัฒนาฉลาก  มี
การใช้เทคโนโลยี
ช่ ว ย เ พิ่ ม 
StoryProduce  
เ รื่ อ ง เ ล่ า แ ล ะ
ข้ อ มู ล ข อ ง
ผลิตภัณฑ์ลงไปใน
บรรจุภัณฑ์และโล
โก้ผลิตภัณฑ์ให้มี
สีสันสดใส ร่ วม
สมัย 

พั ฒ น า ก า ร
ผลิตและการ
ค ว บ คุ ม
ม า ต ร ฐ า น
การผลิต การ
เพิ่มรสชาติให้
หลากหลาย
ข อ รั บ ร อ ง
มาตรฐาน 

ใ ห้ ค ว า ม รู้
ด้ า น บั ญ ชี
ก า ร เ งิ น 
ต้นทุน  และ
จั ด ท า ฐ า น 
ข้ อ มู ล ใ น   
ร ะ บ บ ข อ ง
คอมพิวเตอร์ 

ส า ห รั บ
สมาชิกของ
ก ลุ่ ม จ ะ
ได้ รั บก า ร
อบรมและ
แ จ ก ส มุ ด
บั ญ ชี
ครัวเรือน 

การพัฒนา 
เ ว็ บ เ พ จ 
ไลน์ IG สื่อ 
สาธารณะ
ต่างๆ และ
วิ ท ยุ
ท้ อ ง ถิ่ น 
จั ด ท า  X-
stand เพื่อ
การออกบูธ 
ต่างๆ เป็น
ต้น 

ผ่านการ
ตรวจ GMP 
กฎหมาย 
ขนมกง 
ได้รับ

มาตรฐาน 
อย.เลขท่ี 
14-2-

00759-2-
009 

 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

8. การบูรณาการอย่างมีส่วนร่วม ระหว่าง กลุ่มองค์กรชุมชน นักศึกษา สถาบันอุดมศึกษา  
ธ.ออมสิน และหน่วยงานพันธมิตรในพ้ืนที่ มีใครบ้าง มีส่วนร่วมในการพัฒนาเพื่อเสริมสร้าง
ความเข้มแข็งแก่กลุ่มองค์กรชุมชนอย่างไร  
ที่ หน่วยงาน การท างานบูรณาการอย่างมีส่วนร่วม ประโยชน์ที่เกดิขึ้น 
1 กลุ่มองค์กรชุมชน  - ด าเนินการตามโครงการเพื่อพัฒนากลุ่มโฮมสเตย์ 

- ให้ความร่วมมือ ร่วมแสดงความคิดเห็น ร่วมพัฒนาโดย
ชุมชนมีส่วนร่วม 
- กลุ่มองค์กรได้ร่วมมือเป็นอย่างดีในการให้ข้อมูลปัญหาและ
ความต้องการของกลุ่มองค์กร                                      เพื่อ
เสนอโครงการย่อย  
- ร่วมการด าเนินการด้านคุณภาพผลิตภัณฑ์ โดยเข้าร่วม
อบรมเชิงปฏิบัติการ และรับการถ่ายทอด แลกเปลี่ยนเรียนรู้
ระหว่างทีมนักศึกษา  
- การด าเนินการด้านการตลาดและประชาสัมพันธ์ โดยทีม
นักศึกษาจะจัดท าแผนการตลาดและเสนอให้กลุ่มองค์กร
พิจารณาความเป็นไปได้ จัดเตรียมอุปกรณ์การจัดแสดงสินค้า 
- ร่วมกันด าเนินการด้านเทคโนโลยีสารสนเทศต่างๆ   การ
ด าเนินการด้านบรรจุหีบห่อ และให้ข้อมูลเพื่อการพัฒนา
บรรจุภัณฑ์อันเป็นอัตลักษณ์ของกลุ่ม   
- การจัดท าบัญชีต้นทุนกลุ่มสามารถน าไปคิดต่อยอดองค์
ความรู้เองได้   

กลุ่มองค์กรชุมชนได้รับการพัฒนาผลิตภัณฑ์
และบริการเพิ่มขึ้นจากเดิม 
ท าให้เกิดรายได้เพิ่มขึ้น 

2 นักศึกษา - ลงพื้นที่ส ารวจข้อมูล และประชุมร่วมกับชุมชนเพื่อทราบ
ความต้องการ 
- ด าเนินการตามโครงการเพื่อพัฒนากลุ่ม 
- ทีมนักศึกษาและชุมชน ร่วมกันพัฒนาโดยการให้ความรู้
เกี่ยวกับการผลิตที่ถูกต้อง  พัฒนาการออกแบบบรรจุภัณฑ์ 
โดยเปลี่ยนแปลงบรรจุภัณฑ์ใหม่ และเปลี่ยนฉลากใหม่เพิ่ม
ความน่าสนใจและทันสมัยขึ้น ด้านการพัฒนาคุณภาพ
วัตถุดิบ มีการตรวจสอบการตรวจวัดค่าความหวาน และ
ความเป็นกรด เพื่อคุณภาพที่เป็นมาตรฐาน เพิ่มมาตรฐาน
การบรรจุเพื่อยืดอายุการเก็บ การอบรมเชิงปฏิบัติการให้กับ
ชุมชน และผลักดันให้ผลิตภัณฑ์ เข้าสู่กระบวนการรับการ
รับรองมาตรฐานต่างๆ เช่น อย. ฮาลาล และ GMP และ
จัดท าคู่มือการปฏิบัติการที่ดี ส่วนด้านการบริหารจัดการสู่
ความยั่งยืน ได้มีการวางระบบบัญชีมีการแนะน าการท าบัญชี
ครัวเรือนให้แก่สมาชิกกลุ่ม  การพัฒนานวัตกรรมผลิตภัณฑ์ 
ส่วนด้านการตลาด ช่องทางการตลาดมีการจัดท าคลิป
โฆษณา การเปิดตลาดใหม่ เช่น ศูนย์การค้า สถาบันการศึกษา 
การจัดจ าหน่ายใน Shop               ของศูนย์การค้าดัง 
นอกจากนี้ยังมีช่องทางการสั่งซ้ือออนไลน์ การจัดท าเว็บไซต์
เพื่อประชาสัมพันธ์ 

- นักศึกษาได้รับ 

 
 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 
 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ที่ หน่วยงาน การท างานบูรณาการอย่างมีส่วนร่วม ประโยชน์ที่เกดิขึ้น 
3 สถาบันอุดมศึกษา ประกอบด้วย คณะอะไรบ้าง 

คณะวิทยาการจัดการ/คณะวิทยาศาสตร์และเทคโนโลยี 
- สนับสนุนด้านการเบิกจา่ยงบประมาณ 
- สนับสนุนจัดพธิีเปิดและปิดโครงการ 
- อ านวยความสะดวกในการส ารวจความ
ต้องการชุมชนจัดกิจกรรมการน าเสนอโครงการ
ย่ อยสนับสนุนสถานที่ ในการทดลอ ง ใน
ห้องปฏิบัติการ สามารถน าองค์ความรู้ทาง
วิชาการมาถ่ายทอด และแลกเปลี่ยนวิทยาการ
ซ่ึงกันและกันกับชุมชนเกาะเรียน บูรณาการ
โครงการกับการเรียนการสอนได้เป็นอย่างดี 
เพื่อการฝึกปฏิบัติในสถานที่จริงเพื่อพัฒนา
คุณภาพผลิตภัณฑ์ และยังอ านวยความสะดวก
ใช้ ห้ อ งประชุ ม  ส่ ง เ ส ริ มก า รตลาดแ ละ
ประชาสัมพันธ์ สินค้าในตลาดนัด นอกจากนี้ยัง
ประสานความร่วมมือด้านการวิจัยทางด้าน
อาหาร สาขาคหกรรมศาสตร์ ด้านเทคโนโลยี
การผลิตพืช วิศวกรรมการจัดการ ในอนาคตอีก
ด้วย 

หน่วยงานภายในมหาวิทยาลัย
ได้บูรณาการการท างานร่วมกัน
ท าให้เกิดความรู้รักสามัคคีกัน
ภายในองค์กร 

4 ธนาคารออมสิน 
ธนาคารออมสินภาค 14 

- สนับสนุนให้ความรู้ในเร่ืองบัญชีรายรบั - 
รายจ่าย Mobile Banking และ MyMo Pay  
- สนับสนุนคา่ใช้จ่ายในการด าเนินโครงการ 
- การส ารวจความต้องการโดยลงพื้นที่ไปยัง
กลุ่มองค์กร แนะน าการด าเนินโครงการพัฒนา 
ร่วมถึงสอนการจัดท าบัญชีต้นทุนกลุ่ม บัญชี
ครัวเรือน การให้โอกาสทางกลุ่มองค์กรเข้าร่วม
กิจกรรม 

เกิดความร่วมมือและ
ความสัมพันธ์ที่ดีระหว่าง
หน่วยงาน 

5 หน่วยงานภาครัฐ ประกอบด้วย 
- องค์การบริหารส่วนต าบลลาดชิด 
- เทศบาลพระนครศรีอยุธยา 
- สน.พัฒนาชุมชนจ.พระนครศรีอยธุยา 
- สน.ส่งเสริมการท่องเท่ียว จ.พระนครศรีอยุธยา 
 

- ให้ข้อมูลตา่ง ๆ กบัชุมชม 
- ขึ้นทะเบยีน OTOP 
- หน่วยงานภาครัฐได้ร่วมท างานในพื้นที่ โดยได้
ให้ข้อมูลในการส ารวจปัญหาและความต้องการ
ของกลุ่มองค์กร การสนับสนุนกิจกรรม เพื่อ
ส่งเสริมภูมิปัญญาของกลุ่มองค์กร ซ่ึงเชิญกลุ่ม
เข้าร่วมสาธิตและจัดแสดง 
ต ร ว จ รั บ ร อ งม าต ร ฐ าน กา รปฏิ บั ติ ท า ง
การเกษตรที่ดี (Good Agricultural Practices: 
GAP) GAP 
- ติดต่อประสานงาน และให้การสนับสนุนการ
พัฒนา 

เกิดความร่วมมือและ
ความสัมพันธ์ที่ดีระหว่าง
องค์กรอันจะน าไปสู่ความ
ร่วมมือที่ดีในอนาคต 

6 หน่วยงานเอกชน  ประกอบดว้ย 
- ศูนย์การค้าโลตัส อยุธยาซิตี้พาร์ค 
- เซ็นทรัลอยุธยา 

-  การตลาดและประชาสัมพันธ์  มีการจัด
จ าหน่ายใน และแสดงสินค้าในศูนย์การค้า 

เ กิ ด ค ว า ม ร่ ว ม มื อ แ ล ะ
คว ามสั มพั น ธ์ ที่ ดี ร ะห ว่ า ง
องค์กรอันจะน า ไปสู่ คว าม
ร่วมมือที่ดีในอนาคต 

 

 
 

 

 
 



 

 

9. การประเมินผลการท างานของทีมนักศึกษา  

ที่ 
ชื่อ

โครงกา
รย่อย 

ชื่อกลุ่ม
องค์กร
ชุมชน 

ชื่อ 
ทีมนัก 
ศึกษา 

จ านวน
นักศึกษา 

(คน) 

รูปแบบการเสริมสรา้งและพัฒนาภูมปิญัญา
ท้องถิ่น  

จ านวน
ช่องทาง

การตลาดที่
พัฒนา 

การประเมินผลการท างานของทีม
นักศึกษา 

On 
Line 

 

Off 
line 

ดี
เยี่ยม 
(The 
Best) 

ดี 
ปาน
กลาง 

พอใช ้

ปรั
บ 
ปรุ
ง 

1 ออมสิน
ยุวพัฒ
น์รักษ์
ถิ่น 

ผ้ากรุง
เก่า 

MKT63 10 คน 1.  สร้ า งมูล ค่า เพิ่ มตามแนวทางเศรษฐกิ จ
สร้างสรรค์แก่ผลิตภัณฑ์ผ้ากรุงเก่า 
2. สร้างเอกลักษณ์และการสื่อความหมายโดยการ
เล่าเร่ืองผลิตภัณฑ์ (Story Telling)  
3. พัฒนารูปแบบผลิตภัณฑ์ใหม่ให้ตอบสนอง
ความต้องการของกลุ่มผู้บริโภคกลุ่มใหม่ๆ เช่น
กลุ่มวัยรุ่น หรือใช้ในโอกาสพิเศษ 
4. ออกแบบแนวทางการน าเสนอผลิตภัณฑ์ใหม่
ด้วยการสร้างช่องทางการตลาดออนไลน์ และการ
ออกแบบจัดร้านเวลาออกงาน 

✓ ✓ ✓     

2 
 

ออมสิน
ยุวพัฒ
น์รักษ์
ถิ่น 

ผลิตภั
ณฑ์
มวย
ไทย  
นาย
ขนมต้ม 

MN 
Team 

8 คน 1. พัฒนารูปแบบผลิตภัณฑ์ใหม่ให้ตอบสนอง
ความต้องการของกลุ่มลูกค้า 
2 . ออกแบบแนวทางการน าเสนอผลิตภัณฑ์ใหม่
ด้วยการสร้างช่องทางออนไลน์ 

✓ ✓  ✓    

3 ออมสิน
ยุวพัฒ
น์รักษ์
ถิ่น 

โฮมส
เตย์ 
บ้านอา
กง 

THE 
ACCCOU
NTING 
TEAM 

10 คน 1. สร้างมูลค่าเพิ่มในการให้บริการโฮมสเตย์ 
พัฒนาปรับปรุงห้องพักและบริเวณโดยรอบให้
สอดคล้องกับวิถีชุมชน เน้นการสร้างอัตลักษณ์ให้
เป็นที่รู้จัก โดยการสร้าง Story Telling 
2.จัดกิจกรรมและเส้นทางท่องเที่ยวให้มีความ
น่าสนใจ 
3.ด้านการตลาดและประชาสัมพันธ์ พัฒนาสื่อ
ออนไลน์เพื่อเพิ่มจ านวนลูกค้าเข้าพักให้มากขึ้น 
ขยายฐานลูกค้าให้มีครบทุกกลุ่ม 
4. จัดท าระบบบัญชีเพื่อให้ทราบรายได้ รู้ค่าใช้จ่าย
ได้อย่างเหมาะสม 

✓ ✓  ✓    

4 ออมสิน
ยุวพัฒ
น์รักษ์
ถิ่น 

Athith
ara 
Home
stay 

Marketin
g TC  
(Ten 
coopera
te) 

10 คน 1.ด้านการตลาดและประชาสัมพันธ์ พัฒนาสื่อ
ออนไลน์เพื่อเพิ่มจ านวน ลูกค้าเข้าพักให้มากขึ้น 
ขยายฐาน ลูกค้าให้มีครบทุกกลุ่ม  
2.ส ร้ างเอกลักษณ์ แล ะก า ร     สื่ อ ค ว า ม 
ห ม า ย โ ด ย ก า ร เ ล่ า เ รื่ อง ผลิตภัณฑ์ 
(Story Telling) ให้เกิด มูลค่าเพิ่มและประทับใจ 

✓ ✓  ✓    

5 ออมสิน
ยุวพัฒ
น์รักษ์
ถิ่น 

วิสาหกิ
จชุมชน
ผักไห่ 

POWER 
Plus 

9 คน ด้านคุณภาพผลิตภัณฑ์   
ใส่ซองดูดความชื้น OxygenAbsorber และการ
บรรจุ โ ดยใช้  แวก คัม (vacuum) ส่ วนผสมมี
อัตราส่วนที่เหมาะสม และผ่านการทดลองการ
ปรุงประกอบเมื่อผู้บริโภคซ้ือไปท าเอง ต้องมีความ

✓ ✓  ✓    



 

 

ที่ 
ชื่อ

โครงกา
รย่อย 

ชื่อกลุ่ม
องค์กร
ชุมชน 

ชื่อ 
ทีมนัก 
ศึกษา 

จ านวน
นักศึกษา 

(คน) 

รูปแบบการเสริมสรา้งและพัฒนาภูมปิญัญา
ท้องถิ่น  

จ านวน
ช่องทาง

การตลาดที่
พัฒนา 

การประเมินผลการท างานของทีม
นักศึกษา 

On 
Line 

 

Off 
line 

ดี
เยี่ยม 
(The 
Best) 

ดี 
ปาน
กลาง 

พอใช ้

ปรั
บ 
ปรุ
ง 

ง่ายและรสชาติอร่อย                        ด้าน
เทคโนโลยี   
ควบคุมค่าความชื้น ใช้สารให้ความ หวานที่มีดัชนี
น้ าตาลต่ า  
ด้านบรรจุหีบห่อ  
เลือกใช้บรรจุภัณฑ์ที่ เหมาะสม สวยงามและ
ป้องกันแสง บรรจุ สูญญากาศ เพื่อยืดอายุการเกบ็ 
พัฒนาฉลาก มีการใช้เทคโนโลยี ช่วยเพิ่ม Story 
telling และข้อมูล ของผลิตภัณฑ์ลงไปในบรรจุ
ภัณฑ์ และโลโก้ผลิตภัณฑ์ให้มีสีสันสดใส ด้าน
การตลาดและประชาสัมพันธ์ ประสัมพันธ์ผ่าน
ทางออนไลน์ เพจ และเว็ปไซต์ และออฟไลน์  

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

10. ผลส าเร็จตามตัวช้ีวัด ในภาพรวมของโครงการฯ 
 

ที่ 
 

ด้าน 
 

ตัวชี้วดั 
 

ผลส าเร็จที่เกิดขึ้น  
 

จ านวนรวม ผู้ได้รับ
ประโยชน์ ตลอดห่วง

โซ่อุปทาน  
(ราย) 

1 เชิงปริมาณ กลุ่มองค์กรชุมชน สามารถลดรายจ่ายหรือมี
รายได้เพิ่มขึ้นจากการจ าหน่ายสินค้า/บริการ            
ไม่น้อยกว่าร้อยละ 50 ก่อนเสร็จสิ้นโครงการ 

ทุกกลุ่มมีรายได้เพิ่มขึ้นเกินร้อยละ 50  

2 เชิงคุณภาพ     ด้านเศรษฐกิจ : เกิดการสร้างงาน สร้างอาชีพ 
สร้างรายได้ให้แก่สมาชิกในชุมชนเพิ่มมากขึ้น 
รวมถึงสมาชิกมีการจดบันทึกบัญชีรับ-จ่าย
พอเพียงเพิ่มขึ้น มีผลิตภาพเพิ่มขึ้น/ปริมาณการ
ขายเพิ่มขึ้น รายได้เพิ่มขึ้น/ลดต้นทุน 

แต่ละกลุ่มมีจ านวนสมาชิกเข้าร่วมในกลุ่ม
เพิ่มมากขึ้น และทุคนมีการท าบัญชี
รายรับ-รายจ่าย และทุกคนมีรายได้
เพิ่มขึ้นจากเดิม 

    ด้านสังคมและชุมชน : การมีส่วนร่วมของคน
ในชุมชน การช่ วยเหลือเกื้อกูลกัน การจัด
สวัสดิการเพื่อประโยชน์ขุมชน เพื่อคุณภาพชีวิตที่
ดีขึ้น 

กลุ่มชุมชนที่เข้ารับการพัฒนามีสมาชิก
เข้าร่วมกลุ่มเพิ่มขึ้น ท าให้คนในชุมชนมี
งานท า  มีการกระจายรายได้ เกิดขึ้น
ภายในชุมชน 

    ด้านความยั่งยืน : ชุมชนเกิดการเรียนรู้ มีความ
เข้าใจ ตระหนักในความส าคัญ และสามารถน าไป
คิดต่อยอดองค์ความรู้เองได้ 

ทุกชุมชนเกิดการเรียนรู้ และความเข้าใจ 
สามารถน าองค์ความรู้ที่ได้รับไปพัฒนา
ต่อยอดผลิตภัณฑ์ในชุมชนได้ เนื่องจาก
ในระหว่างการพัฒนามีการจัดอบรมใน
เร่ืองต่าง ๆ ให้กับชุมชน  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

11. สรุปค่าใช้จ่ายการด าเนินงานของโครงการ  

ที ่ ด้าน ประเภท 
ประมาณการ

ค่าใช้จ่าย (บาท) 
รวมท้ังสิ้น 

(บาท) 
หมายเหตุ 

1 ด้านการสนับสนุนกลุ่ม
องค์กรชุมชน 
 

(1) ค่าพัฒนาผลิตภัณฑ์ / บรรจุภัณฑ์             
(2)  ค่าการตลาด / การพัฒนาช่องทาง
การตลาด / ค่าจัดท าสื่อประชาสัมพันธ์ สื่อ
Media ฯลฯ  

  (เช่น  ไวนิล 1 แผ่น , X-stand 2 อัน ,แผ่น
พับโบรชัวร์, ป้ายประชาสัมพันธ์บอกทาง
ส าหรับโฮมสเตย์  ฯลฯ  

(3) ค่าอุปกรณ์ Live สด 1 ชุด/ชุมชน และค่า
จัดท าคู่มือพัฒนา 1 เล่ม/ชุมชน 

หมายเหตุ : จะต้องมีโลโก้ยุวพัฒน์ โลโก้
สถาบันอุดมศึกษา และ โลโก้ภาคี ที่เกี่ยวข้อง
อยู่ในส่ิงที่ท าด้วย 
ทั้งนี้ไม่รวมถึง การซ้ือเครื่องจักร โรงเรือน 
หรือทรัพย์สินถาวร ที่ไม่ก่อให้เกิดประโยชน์
ต่อการเรียนรู้ของนักศึกษา 

183,500 
39,500 

 
 
 
 
 

27,000 
 
 
 
 

250,000  

2 ด้ า น ก า ร ส นั บ ส นุ น
นักศึกษาและอาจารย์ที่
ปรึกษาในการท างาน
เสริมสร้างและพัฒนา
ภูมิปัญญาท้องถิ่น  

(1)  ค่าเบี้ยเล้ียง  
(2) ค่าที่พัก   
(3) ค่าเดินทาง 
(4) ค่าประกันภัยการเดินทาง 
(5) ค่าอุปกรณ์เครื่องมือ 
(6) ค่าจัดท าVTRรายงานเพื่อน าเสนอ 
โครงการย่อย ฯลฯ  
(7) จัดสรรงบประมาณเงินรางวัลส าหรับ 
ทีมนักศึกษาที่เข้าร่วมโครงการแต่ละทีม 
รวมไม่น้อยกว่า 10,000 บาท 

48,720 
12,000 
60,000 

- 
1,360 
42,920 

 
13,000 

178,000  

3 ด้านการบริหารจัดการ
ของสถาบันอุดมศึกษา 

(1)  ค่าบ ารุงสถาบันอุดมศึกษา 
(2) ค่าเดินทาง/ค่าที่พัก เพื่อมาร่วมประชุมกับ
ธนาคารออมสิน  จ านวนไม่เกิน 3 ครั้งๆ ละไม่
เกิน 3 วัน   
(3) ค่าจัดท าเสื้อทีมให้นักศึกษา/อาจารย์
ส าหรับใส่ปฏิบัติงานลงพื้นที่ 
(4) ค่าจัดท าเสือทีมให้กลุ่มชุมชน ส าหรับใส่
เวลาไปขายของออกบูธ  
(5) ค่าใช้จ่ายในการจัดงาน เช่น วันน าเสนอ
โครงการย่อย วันพิธีปิดโครงการ ฯลฯ 
(6) ค่าใช้จ่ายในการลงพื้นที่ตรวจเยี่ยมและ
ติดตามประเมินผลร่วมกับ ธ.ออมสิน 
(7) ค่าใช้จ่ายในการจัดท ารายงานโครงการ  
ฯลฯ 

105,000 
15,000 

 
 

30,000 
 
 
 

100,000 
 

5,000 
 

17,000 

272,000 

 

   รวม 700,000.-  

 



 

 

12. ปัญหาอุปสรรค แนวทางการแก้ไข และ ข้อเสนอแนะเพื่อการพัฒนาปรับปรุงในครั้ง
ต่อไป 

ที ่ ด้าน ปัญหา-อุปสรรค แนวทางการแก้ไข 
ข้อเสนอแนะเพื่อการ

พัฒนา 
1. ผ้ากรุงเก่า 

1 ก า ร แ ป ร รู ป
ผลิตภัณฑ์ผ้าไทย 
 

1. พัฒนาผลิตภัณฑ์ให้หลากหลาย
และมีคุณภาพมากขึ้น 
2. ออกแบบบรรจุภณัฑ์ใหม่ช่องทาง
การตลาดและการประชาสัมพันธ์ไม่
กว้างพอ และเพิ่มช่องทางการ
สื่อสารการตลาดออนไลน ์

1. สร้างมูลค่า เพิ่มตาม
แ น ว ท า ง เ ศ ร ษ ฐ กิ จ
สร้างสรรค์แก่ผลิตภัณฑ์ผ้า
กรุงเก่า 
2. สร้างเอกลักษณ์และ
การสื่อความหมายโดยการ
เล่าเรื่องผลิตภัณฑ์ (Story 
Telling)  
 

1. พัฒนารูปแบบผลิตภัณฑ์
ให้มีความหลากหลายเข้ากับ
ผู้บริโภคทุกกลุ่ม 
2. ปรับรูปแบบบรรจุภัณฑ์
ให้มีความสวยงาม น่าสนใจ 
เหมาะกับการใช้งานหลายๆ
โอกาส 
3. เพิ่มการประชาสัมพันธ์
สินค้าให้หลากหลายช่องทาง 
เช่น ตั้ งบูธจ าหน่ายสินค้า    
การพัฒนาเว็บเพจ ไลน์ IG 
สื่อสาธารณะต่างๆ  

   3 .  พั ฒ น า รู ป แ บ บ
ผ ลิ ต ภั ณ ฑ์ ใ ห ม่ ใ ห้
ตอบสนองความต้องการ
ของกลุ่ ม ผู้ บริ โภคกลุ่ ม
ใหม่ๆ เช่นกลุ่มวัยรุ่น หรือ
ใช้ในโอกาสพิเศษ 
4. ออกแบบแนวทางการ
น าเสนอผลิตภัณฑ์ใหม่
ด้วยการสร้างช่องทาง
การตลาดออนไลน์ และ
การออกแบบจัดร้านเวลา
ออกงาน 

 

2. ผลิตภัณฑ์มวยไทย นายขนมต้ม 

 การพัฒนาผลิตภณัฑ ์
 

1. พั ฒน า ผ ลิ ตภัณฑ์ ใ ห้ มี ค ว าม
หลากหลายและมีคุณภาพมากขึ้น  
2. การพัฒนาตราสินค้า 
บรรจุภัณฑ์และโลโก้ให้ทันสมัย  
3. ช่ อ งทา งกา รตล าดและการ
ประชาสัมพันธ์ไม่กว้างพอ และเพิ่ม
ช่องทางการสื่ อสารการตลาด
ออนไลน์ 

1. สร้างมูลค่า เพิ่มตาม
แ น ว ท า ง เ ศ ร ษ ฐ กิ จ
สร้างสรรค์แก่ผลิตภัณฑ์ 
2. สร้างเอกลักษณ์และ
การสื่อความหมายโดยการ
เล่าเรื่องผลิตภัณฑ์ (Story 
Telling)  และวิ ธี ก า ร ใ ช้
ผลิตภัณฑ์ 

1.พัฒนารูปแบบผลิตภัณฑ์
ให้มีความหลากหลายเข้ากับ
ลูกค้า 
2.พัฒนาฉลาก และโลโก้
ผลิตภัณฑ์ให้มีอัตลักษณ์จาก
เ รื่ อ ง เ ล่ า แ ล ะ วิ ธี ก า ร ใ ช้
ผลิตภัณฑ์ 



 

 

ที ่ ด้าน ปัญหา-อุปสรรค แนวทางการแก้ไข 
ข้อเสนอแนะเพื่อการ

พัฒนา 
3 .  พั ฒ น า รู ป แ บ บ
ผ ลิ ต ภั ณ ฑ์ ใ ห ม่ ใ ห้
ตอบสนองความต้องการ
ของกลุ่มลูกค้า 
4. ออกแบบแนวทางการ
น า เสนอผลิตภัณฑ์ ใหม่
ด้ วยการสร้ า ง ช่องทาง
ออนไลน์  

3.ปรับรูปแบบบรรจุภัณฑ์ให้
มีความสวยงาม น่าสนใจ 
เหมาะกับการใช้งาน 
4. เพิ่มการประชาสัมพันธ์
สินค้าให้หลากหลายช่องทาง 
เช่น ตั้ งบูธจ าหน่ายสินค้า 
การพัฒนาเว็บเพจ ไลน์ IG 
สื่อสาธารณะต่างๆ  
5 . ท า สื่ อ ส อ น วิ ธี ก า ร ใ ช้
ผลิตภัณฑ์ 

3. โฮมสเตย์ บ้านอากง 

 ก า ร พั ฒ น า ก า ร
ให้บริการโฮมสเตย์ 
แ ล ะ ก า ร พั ฒ น า
กิ จ ก ร ร ม  แ ล ะ
เส้นทางท่องเที่ยว 
 

1. การพัฒนาปรับปรุงห้องพักและ
บริเวณโดยรอบให้สอดคล้องกับ
บริบทริมแม่น้ าเจ้าพระยา เน้นการ
สร้างอัตลักษณ์ให้เป็นท่ีรู้จัก  
2.  การจัดกิจกรรมและเส้นทาง
ท่องเที่ยว  
3.  ปั ญ ห า ด้ า น ก า ร ต ล า ดและ
ประชาสัมพันธ์ พัฒนาสื่อออนไลน์
เพื่อเพิ่มจ านวนลูกค้าเข้าพักให้มาก
ขึ้น ขยายฐานลูกค้าให้มีครบทุก
กลุ่ม  
4. ปัญหาด้านระบบบัญชี ต้นทุน
การบริการ 

ด้านการให้บริการ 
1.สร้างมูลค่าเพิ่มในการ
ให้บริการโฮมสเตย์ พัฒนา
ป รั บ ป รุ ง ห้ อ ง พั ก แ ล ะ
บ ริ เ ว ณ โ ด ย ร อ บ ใ ห้
สอดคล้องกับวิถี ชุ มชน 
เน้นการสร้างอัตลักษณ์ให้
เป็นที่รู้จัก โดยการสร้าง 
Story Telling 
2.จัดกิจกรรมและเส้นทาง
ท่ อ ง เ ที่ ย ว ใ ห้ มี ค ว า ม
น่าสนใจ 
3. ด้ า น ก า ร ต ล า ด แ ล ะ
ประชาสัมพันธ์ พัฒนาสื่อ
ออนไลน์เพื่อเพิ่มจ านวน
ลูกค้า เข้าพักให้มากขึ้น 
ขยายฐานลูกค้าให้มีครบ
ทุกกลุ่ม 
4.จัดท าระบบบัญชีเพื่อให้
ทราบรายได้ รู้ค่าใช้จ่ายได้
อย่างเหมาะสม 

1.พัฒนารูปแบบกิจกรรมให้
มีความหลากหลายเข้ากับ
ผู้บริโภคทุกกลุ่ม 
2.พัฒนาฉลาก และโลโก้
ผลิตภัณฑ์ให้มีอัตลักษณ์จาก
เรื่องเล่าของโฮมสเตย์ 
3.ปรับรูปแบบที่พัก และสิ่ง
อ า น วยความสะด วก ให้
เหมาะสม 
4. เพิ่มการประชาสัมพันธ์
สินค้าให้หลากหลายช่องทาง 
เช่น ตั้ งบูธจ าหน่ายสินค้า 
การพัฒนาเว็บเพจ ไลน์ IG 
สื่อสาธารณะต่างๆ  
 

4. Athithara Homestay 

 ก า ร พั ฒ น า ก า ร
ให้บริการโฮมสเตย์ 
แ ล ะ ก า ร พั ฒ น า
กิ จ ก ร ร ม  แ ล ะ
เส้นทางท่องเที่ยว 

ด้านการให้บริการ 
1. ต้องการพัฒนาสื่อ 
ส าหรับท า ให้นักท่องเที่ ยวรู้ จั ก       
โฮมสเตย์มากข้ึน 

ด้านคุณภาพผลิตภัณฑ์  
ด้ า น ก า ร ต ล า ด แ ล ะ
ป ร ะ ช า สั ม พั น ธ์  ด้ า น
เทคโนโลยี โดย  

1. พั ฒ น า รู ป แ บ บ ก า ร 
ให้บริการของโฮมสเตย์ให้มี 
มาตรฐานกับลูกค้าทุกกลุ่ม 
2. พัฒนาผลิ ตภัณฑ์ และ 



 

 

ที ่ ด้าน ปัญหา-อุปสรรค แนวทางการแก้ไข 
ข้อเสนอแนะเพื่อการ

พัฒนา 
 2. ต้องการสร้างมูลค่าด้านการ

บริการให้เกิดความประทับใจกับ
ลูกค้า 
สร้างมูลค่าเพิ่มในการให้บริการ
โฮมสเตย์ พัฒนาปรับปรุงพื้นที่และ
บริเวณโดยรอบให้ลูกค้าอยากเข้า
พัก และสร้าง Story Telling  

1. ด้ า น ก า รตล าดและ
ประชาสัมพันธ์ พัฒนาสื่อ
ออนไลน์เพื่อเพิ่มจ านวน 
ลูกค้า เข้าพักให้มากขึ้น 
ขยายฐาน ลูกค้าให้มีครบ
ทุกกลุ่ม  
2.  สร้างเอกลักษณ์และ
การ  สื่ อ ค ว า ม ห ม า 
ย โ ด ย ก า ร เ ล่ า เ รื่ 
อ ง  ผ ลิ ต ภั ณ ฑ์  ( Story 
Telling) ให้เกิด มูลค่าเพิ่ม
และประทับใจ 

บริการให้มีอัตลักษณ์จาก 
เรื่องเล่าของโฮมสเตย์ 
3. เพิ่มการประชาสัมพันธ์  
สิ น ค้ า ใ ห้ ห ล า ก ห ล า ย 
ช่องทาง เช่น ตั้งบูธ จ าหน่าย
สินค้า การพัฒนา เว็บเพจ 
ไลน์ IG สื่อ สาธารณะต่างๆ  
 

5. วิสาหกิจชุมชนผักไห่ 

 การพัฒนาผลิตภณัฑ ์ 1. ต้องการอนุรักษ์ขนม ไทยโบราณ
หาทานยาก 
2. ประสบปัญหาเรื่องอายุ การเก็บ
ของขนมสั้น และมีขั้นตอนการท าท่ี 
ยุ่งยาก กรอบไม่นาน 
3. ด้านการออกแบบฉลากและโลโก้
ต้องการปรับใหม่ให้มีความร่วมสมัย
มากขึ้น ผลิตภัณฑ์ขนม 
กงยังไม่มีบรรจุภัณฑ์ที่เหมาะสม 
4. ศึกษาการยื่นขอมาตรฐานรับรอง
อาหาร 
5. เพิ่มช่องทางการตลาด และการ
ประชาสัมพันธ์ให้มากข้ึน 

ด้านคุณภาพผลิตภัณฑ์   
ใ ส่ ซ อ ง ดู ด ค ว า ม ช้ื น 
Oxygen Absorber แ ละ
การบรรจุโดยใช้แวกคัม
( vacuum) ส่ ว น ผ ส ม มี
อัตราส่วนท่ีเหมาะสม และ
ผ่านการทดลองการปรุง
ประกอบเมื่อผู้บริโภคซื้อ
ไปท าเอง ต้องมีความง่าย
แ ล ะ ร ส ช า ติ อ ร่ อ ย                        
ด้านเทคโนโลย ี  
ควบคุมค่าความชื้น ใช้สาร
ให้ความ หวานที่มีดัชนี
น้ าตาลต่ า  
ด้านบรรจุหีบห่อ  
เ ลื อ ก ใ ช้ บ ร ร จุ ภั ณ ฑ์ ที่
เหมาะสม สวยงามและ
ป้ อ ง กั น แ ส ง  บ ร ร จุ  
สูญญากาศ เพื่อยืดอายุ
การเก็บ พัฒนาฉลาก มี
การใช้เทคโนโลยี ช่วยเพิ่ม 
Story telling และข้อมูล 
ของผลิตภัณฑ์ลง ไปใน
บร รจุ ภัณฑ์  แล ะ โล โก้
ผลิตภัณฑ์ให้มีสีสันสดใส 

วิสาหกิจชุมชนผักไห่ จะมี
ผลิตภัณฑ์  ขนมกง โบราณ 
DIY ที่ผู้บริโภค สามารถท า
เองได้ที่บ้าน ขนมนี้จะช่วย 
เสริมสร้างความ ภาคภูมิใจท่ี
ไ ด้ เ ป็ นส่ วน  หนึ่ ง ในการ
อนุ รั กษ์ ขนม  ไ ทยม งคล
โบราณนี้ไว้ และเมื่อมีการ
ประเพณี มงคลจะต้องมีขนม
มกง ที่อร่อยรสชาติไม่เคย 
เปลี่ยนดั่งเช่นโบราณ กาล
เ ค ย มี ม า แ ต่ ใ ส่ ใ จ  เ รื่ อ ง
สุขภาพด้วยการใช้ สารให้
ความหวานที่มี ดัชนีน้ าตาล
ต่ า  



 

 

ที ่ ด้าน ปัญหา-อุปสรรค แนวทางการแก้ไข 
ข้อเสนอแนะเพื่อการ

พัฒนา 
ด้ า น ก า ร ต ล า ด แ ล ะ
ป ร ะ ช า สั ม พั น ธ์  ป ร ะ
สัมพันธ์ผ่านทางออนไลน์ 
เพจ และเว็ปไซต์  และ
ออฟไลน ์ 

 

 
13. ประโยชน์ทีเ่กิดขึ้น 
ที ่ ด้าน ประโยชน์ที่เกิดขึ้น 
1 สถาบันอุดมศึกษา สถาบันอุดมศึกษาสามารถเป็นแหล่งเรียนรู้ให้แก่ท้องถิ่น และเสริมสร้างวิทยาการสมัยใหม่ให้แก่ชุมชน   
2 นักศึกษา 1. นักศึกษาได้รับความรู้ ประสบการณ์ จากการท างานร่วมกันระหว่างชุมชน  

2. นักศึกษาได้เรียนรู้จากสถานท่ีจริง  
3. เกิดความสัมพันธ์อันดีระหว่างนักศึกษา อาจารย์ และกลุ่มองค์กรชุมชน  

3 องค์กรชุมชน 1. ได้รับองค์ความรู้และวิทยาการสมัยใหม่จากนักศึกษาและคณาจารย์ผู้มากประสบการณ์และความรู้
เฉพาะด้าน 
2. ผลิตภัณฑ์ชุมชนเกิดมูลค่าเพิ่ม 
3. เกิดอาชีพ สร้างรายได้ให้ชุมชน 
4. ชุมชนเกิดความเข้มแข็งและความร่วมมือ อันจะก่อให้เกิดความรักความสามัคคีของชุมชน 



 

 

14. ผู้รับผิดชอบโครงการ  
ที่ ผู้รับผิดชอบ

โครงการ 
ชื่อ-สกุล ต าแหน่ง คณะ เบอร์โทรศัพท์ Email 

1 ผ้ากรุงเก่า นางสาวสกุลตลา สุขรักขิน ี หัวหน้าทีม วิทยาการจัดการ 098-856-4370 16342042@aru.ac.th 
2 ผ้ากรุงเก่า นางสาวดรุณี กิจสาสน เลขานุการ วิทยาการจัดการ 093-269-0192 16342143@aru.ac.th 
3 ผ้ากรุงเก่า นางสาวภัสราพร ชะเอม เหรัญญิก วิทยาการจัดการ 080-108-3245 16342041@aru.ac.th 
4 ผ้ากรุงเก่า นางสาวน้ าฝน แซ่ว่าง ผู้ประสานงาน วิทยาการจัดการ 062-998-9406 16342144@aru.ac.th 
5 ผ้ากรุงเก่า นางสาวสุพัตรา มีใจดี พัฒนาผลิตภัณฑ์ วิทยาการจัดการ 064-328-7734 16342172@aru.ac.th 
6 ผ้ากรุงเก่า นางสาวทิฆัมพร ถาวรศิลปชัย พัฒนาตราสินค้า วิทยาการจัดการ 063-441-7213 16342039@aru.ac.th 
7 ผ้ากรุงเก่า นางสาวจุฬาลักษณ์ ใจเฉื่อย ด้านบัญชีการเงิน วิทยาการจัดการ 097-021-1665 16342037@aru.ac.th 

8 ผ้ากรุงเก่า นางสาวอฑิตยา ไกรพันธุ ์
ด้านพัฒนาบรรจุ
ภัณฑ์ 

วิทยาการจัดการ 096-584-9520 16342043@aru.ac.th 

9 ผ้ากรุงเก่า นางสาวชนาภา พลีนุช 
ด้านการตลาด
ประชาสัมพันธ ์

วิทยาการจัดการ 062-892-9680 16342038@aru.ac.th 

10 ผ้ากรุงเก่า นายเมธัส ศรีค า ด้านเทคโนโลย ี วิทยาการจัดการ 090-935-2796 16342173@aru.ac.th 

11 
ผลิตภัณฑ์มวย
ไทย นายขนมต้ม 

นายสุธิศักดิ ์สภาพพร หัวหน้าทีม 
วิทยาการจัดการ 

083-870-2979 16442155@aru.ac.th 

12 
ผลิตภัณฑ์มวย
ไทย นายขนมต้ม 

นางสาวญาณิศา  บุญแท ้ เลขานุการ 
วิทยาการจัดการ 

092-597-8100 16442059@aru.ac.th 

13 
ผลิตภัณฑ์มวย
ไทย นายขนมต้ม 

นางสาวบุษดี เกิดศิริ เหรัญญิก 
วิทยาการจัดการ 

098-471-6341 16442061@aru.ac.th 

14 
ผลิตภัณฑ์มวย
ไทย นายขนมต้ม 

นายวัชระ พระเมือง ผู้ประสานงาน 
วิทยาการจัดการ 

095-784-8262  16442062@aru.ac.th 

15 
ผลิตภัณฑ์มวย
ไทย นายขนมต้ม 

นายสามารถ ลออเภา พัฒนาผลิตภัณฑ์ 
วิทยาการจัดการ 

097-284-5795 16442065@aru.ac.th 

16 
ผลิตภัณฑ์มวย
ไทย นายขนมต้ม 

นางสาวอารยิา ระษารักษ์ พัฒนาตราสินค้า  
วิทยาการจัดการ 

092-568-1364 16442090@aru.ac.th 

17 
ผลิตภัณฑ์มวย
ไทย นายขนมต้ม 

นางสาวอารีรัตน์ นาคา ด้านบัญชีการเงิน 
วิทยาการจัดการ 

093-349-7318 16442091@aru.ac.th 

18 
ผลิตภัณฑ์มวย
ไทย นายขนมต้ม 

นายยศวรรธย ์รื่นพานิช 
ด้านพัฒนาบรรจุ
ภัณฑ์ 

วิทยาการจัดการ 
083-095-9106 16442138@aru.ac.th 

19 
โฮมสเตย์ 
บ้านอากง 

นางสาวชนม์สิตา เนตรลา หัวหน้าทีม วิทยาการจัดการ 064-641-5387 16442036@aru.ac.th 

20 
โฮมสเตย์ 
บ้านอากง 

นางสาวชลชฎา สอนพรม เลขานุการ วิทยาการจัดการ 061-858-3439 16442146@aru.ac.th 

21 
โฮมสเตย์ 
บ้านอากง 

นางสาวเป๋า  แซ่ม้า เหรัญญิก วิทยาการจัดการ 086-361-7977 16442043@aru.ac.th 

22 
โฮมสเตย์ 
บ้านอากง 

นายธัชณฏัฐพล ปรัชญ
วัฒนศิร ิ

ด้านบัญชีการเงิน วิทยาการจัดการ 097-954-5974 16442081@aru.ac.th 

23 
โฮมสเตย์ 
บ้านอากง 

นางสาวปาณิสรา สุขสมบูรณ์ พัฒนาผลิตภัณฑ์ วิทยาการจัดการ 099-192-0244 16442037@aru.ac.th 

24 
โฮมสเตย์ 
บ้านอากง 

นางสาวพนารัตน์ สวนคีรี พัฒนาตราสินค้า วิทยาการจัดการ 080-110-7620 16442038@aru.ac.th 

25 
โฮมสเตย์ 
บ้านอากง 

นางสาววินิชญา จันทร์น้ าใส ผู้ประสานงาน วิทยาการจัดการ 098-083-2600 16442040@aru.ac.th 

mailto:16342144@aru.ac
mailto:%2016442062@aru.ac


 

 

26 
โฮมสเตย์ 
บ้านอากง 

นางสาวนวพรรณ สุวรรณ
ประทีป 

ด้านพัฒนาบรรจุ
ภัณฑ์ 

วิทยาการจัดการ 097-928-0347 16442147@aru.ac.th 

27 
โฮมสเตย์ 
บ้านอากง 

นางสาว วรินทร์ธร  แซ่ลี่ 
ด้านการตลาด
ประชาสัมพันธ ์

วิทยาการจัดการ 092-859-2120 16442039@aru.ac.th 

28 
โฮมสเตย์ 
บ้านอากง 

นางสาวสุภาพร ปั้นทองโบฐา ด้านเทคโนโลย ี วิทยาการจัดการ 099-060-8249 16442042@aru.ac.th 

29 
Athithara 
Homestay 

นางสาวปิ่นแก้ว ล่วงเขตต์ หัวหน้าทีม วิทยาการจัดการ 098-821-9144 16442004@aru.ac.th  

30 
Athithara 
Homestay 

นางสาวอรินดา คงวิเศษ เลขานุการ วิทยาการจัดการ 065-938-7993   

31 
Athithara 
Homestay 

นางสาวเนตรดาว ประเสริฐ
ศรี 

เหรัญญิก วิทยาการจัดการ 062-949-0285  16422127@aru.ac.th 

32 
Athithara 
Homestay 

นางสาวศุภากร ด้วงชื่น ด้านบัญชีการเงิน วิทยาการจัดการ 093-229-7486  16442102@aru.ac.th 

33 
Athithara 
Homestay 

นายธีรภัทร เจตพล พัฒนาผลิตภัณฑ์ วิทยาการจัดการ 099-048-1958   

34 
Athithara 
Homestay 

นายกมลชยั มีชยั พัฒนาตราสินค้า วิทยาการจัดการ 099-453-7828   

35 
Athithara 
Homestay 

นายสงกรานต์ ลุงหม่อง ผู้ประสานงาน วิทยาการจัดการ 062-653-3774  Ais..s379@gmail.com 

36 
Athithara 
Homestay 

นายนันทิพัฒน์ บุญณะสาร 
ด้านพัฒนาบรรจุ
ภัณฑ์ 

วิทยาการจัดการ 064-240-8922   

37 
Athithara 
Homestay 

นางสาวสุภาพร บรรยง 
ด้านการตลาด
ประชาสัมพันธ ์

วิทยาการจัดการ 064-240-8922   

38 
Athithara 
Homestay 

นางสาวเมธาวี ดาวเรืองน้อย ด้านเทคโนโลย ี วิทยาการจัดการ 061-490-5754   

39 
วิสาหกจิชุมชน
ผักไห่  

นางสาวรุ่งรัตน์  ชูปั้น หัวหน้าทีม 
วิทยาศาสตร์และ

เทคโนโลยี 
061-783-4466 16332028@aru.ac.th 

40 
วิสาหกจิชุมชน
ผักไห่  

นางสาวรินรดา ประสิทธิเดช เลขานุการ 
วิทยาศาสตร์และ

เทคโนโลยี 
061-460-2417 16332174@aru.ac.th 

41 
วิสาหกจิชุมชน
ผักไห่  

นางสาวสุนันท์ บุตทะโชต ิ เหรัญญิก 
วิทยาศาสตร์และ

เทคโนโลยี 
092-953-8730 16432034@aru.ac.th 

42 
วิสาหกจิชุมชน
ผักไห่  

นายธีรเดช  รัศมีโคม ผู้ประสานงาน 
วิทยาศาสตร์และ

เทคโนโลยี 
064-434-2425 16532001@aru.ac.th 

43 
วิสาหกจิชุมชน
ผักไห่  

นางสาวกวินธิดา ยิ้มละมาย ด้านการจัดการ 
วิทยาศาสตร์และ

เทคโนโลยี 
092-765-3656 16432029@aru.ac.th 

44 
วิสาหกจิชุมชน
ผักไห่  

นายโยธิน  เกตุเมฆ ด้านเทคโนโลย ี
วิทยาศาสตร์และ

เทคโนโลยี 
063-776-2883 16332106@aru.ac.th 

45 
วิสาหกจิชุมชน
ผักไห่  

นางสาวปทุมมาศ  ยาตรา ด้านบัญชีการเงิน 
วิทยาศาสตร์และ

เทคโนโลยี 
061-634-7386 16532003@aru.ac.th 

46 
วิสาหกจิชุมชน
ผักไห่  

นางสาวรุ่งรัตน์  ชูปั้น 
ด้านพัฒนาบรรจุ
ภัณฑ์ 

วิทยาศาสตร์และ
เทคโนโลยี 

061-783-4466 16332028@aru.ac.th 

47 
วิสาหกจิชุมชน
ผักไห่  

นางสาวชลธิชา พรมโสภา 
ด้านการตลาด
ประชาสัมพันธ ์

วิทยาศาสตร์และ
เทคโนโลยี 

093-496-5675 16432032@aru.ac.th 

48 
วิสาหกจิชุมชน
ผักไห่ 

นายภัทรพล ยอดตา 
ด้านการตลาด
ประชาสัมพันธ ์

วิทยาศาสตร์และ
เทคโนโลยี 

095-821-4160 16532103@aru.ac.th 



 

 

 
คณะท างาน และ คณะผู้ประสานงานของสถาบันอุดมศึกษา 

ที่ 

คณะท างาน  
ออมสิน

ยุวพัฒน์รักษ์
ถิ่น 

ชื่อ-สกุล ต าแหน่ง หน่วยงาน/คณะ เบอร์มือถือ อีเมล์ ID Line 

แจ้งช่ือ Facebook 
และ อีเมลท่ีผูกกับ 
Facebook ของผู้ท่ี

จะเป็น admim 
จ านวน 2 คน 

(เพื่อเชิญเข้าเป็น 
admim ในpage

ของออมสินยุวพัฒน์
รักษ์ถ่ินด้วยกัน) 

1 
ประธาน
คณะท างาน 

ผศ.ดร.กมลวรรณ 
วรรณธนัง 

รองอธิการบดีฝ่าย
วิจัย 
นวัตกรรมและ
พัฒนาทอ้งถิน่ 

มหาวิทยาลัยราชภัฏ
พระนครศรอียุธยา 

081-6361611 

Duean_2520@hotmail.com Namonjaja  

2 รองประธาน
คณะท างาน 

อาจารย์ ดร.สุดารัตน ์
เกลี้ยงสอาด 

ผู้ช่วยอธกิารบด ี
ฝ่ายกิจการพิเศษ 

มหาวิทยาลัยราชภัฏ
พระนครศรอียุธยา 

080-5865861 
Sudarat_k@hotmail.com Biglion86  

3 
เลขานกุาร 

อาจารย์ ดร.
สมเกียรติ แดงเจริญ 

อาจารย์ประจ า
สาขา 
วิชาการจัดการ 

มหาวิทยาลัยราชภัฏ
พระนครศรอียุธยา 

092-4461965 
toatanu@gmail.com toayudya  

4 
เหรัญญิก 

นางสาวพรสวรรค์ 
คล้ายกัน 

ผู้อ านวยการ
กองกลาง 

มหาวิทยาลัยราชภัฏ
พระนครศรอียุธยา 

081-8663781 
Khunor0606@gmail.com Khun_or  

5 
ผู้ประสานงาน นายสราวุธ ค าสัตย์ 

เจ้าหน้าที่
บริหารงานทั่วไป 

มหาวิทยาลัยราชภัฏ
พระนครศรอียุธยา 

083-0174608 
ksarawut@aru.ac.th T29tum  

6 ผู้ประสานงาน 
นางสาวจุฑามาศ ว่า
บ้านเลน 

เจ้าหน้าที ่ มหาวิทยาลัยราชภัฏ
พระนครศรอียุธยา 

095-9270535 juthamasnz@gmail.com xxxnz  
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     ภาพกิจกรรมวันน าเสนอผลสัมฤทธิ์การด าเนินงานโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ภาพกิจกรรมวันน าเสนอผลสัมฤทธิ์การด าเนินงานโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ภาพกิจกรรมวันน าเสนอผลสัมฤทธิ์การด าเนินงานโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ภาพกิจกรรมวันน าเสนอผลสัมฤทธิ์การด าเนินงานโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ภาพกิจกรรมวันน าเสนอผลสัมฤทธิ์การด าเนินงานโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 



 

 

ภาพ X-Stand ของแตล่ะทีม 
 

 

 

 

 

 

 

 

          

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 



 

 

E-Poster ของแต่ละทมี 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

Pocket book  ของแต่ละทมี 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

Pocket book  ของแต่ละทมี 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

Pocket book  ของแต่ละทมี 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

Pocket book  ของแต่ละทมี 

 
 

 

 

 

 



 

 

Pocket book  ของแต่ละทมี 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ภาพกิจกรรมพิธีปิดโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ภาพกิจกรรมพิธีปิดโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ภาพกิจกรรมพิธีปิดโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ภาพกิจกรรมพิธีปิดโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ภาพกิจกรรมพิธีปิดโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ภาพกิจกรรมพิธีปิดโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ภาพนักศึกษาที่เข้าร่วมโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่นสวมใสเ่สื้อทีม 

 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

เสื้อทีม กลุ่ม MKT63 
กลุ่มผ้ากรุงเก่า 

เสื้อทีม กลุ่ม MN Team 
กลุ่มผลิตภัณฑ์มวยไทยนายขนมต้ม 

เสื้อทีม กลุ่ม Power Plus 
กลุ่มวิสาหกจิชุมชนผักไห่ 

กลุ่ม The Acccounting Team 
กลุ่มโฮมสเตย์บ้านอากง 

เสื้อทีม กลุ่ม Marketing TC (Ten cooperate) 
กลุ่ม Athithara Homestay 



 

 

ภาพทีมที่ได้รับรางวัล the Best มหาวิทยาลยัราชภัฏพระนครศรีอยุธยา 
 
 

 
 

 
ทีม MKT63 

กลุ่มผ้ากรุงเก่า 
 
 



 

 

ภาพเกียรติบัตรที่มอบใหก้ลุ่มนักศึกษา 

 

 
 



 

 

ภาพเกียรติบัตรที่มอบใหก้ลุ่มนักศึกษา 

 

 
 



 

 

ภาพเกียรติบัตรที่มอบใหก้ลุ่มนักศึกษา 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ภาคผนวก 
 




































































































































































































